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—w Courrier Cadres

UN GROUPE INSPIRE :

Notre raison d 6 ° ¢strded a ¢ ¢ 0o mpeagplariésret les entrepreneurs dans toutes les étapes de leurs par- cours
professionnels. Nous remplissons cette mission auprés du grand public, des cadres et dirigeants actifs et des
entrepreneurs.

Notre portefeuille de marques développées sur le print comme sur le digital (sites Web, newsletters, réseaux
sociaux, applications mobiles) nous permet de transmettre de | 6 i n f o sumog 5 tbémes de prédilection :
emploi, formation, gestion de carriére, management et entrepreneuriat.

Mais au-dela d 6 i n f ros leceeurs et nos annonceurs, notre vocation est aussi de les accompagner avec des
solutions pratiques et adaptées a leurs problématiques au travers de toute une o rde services développée
Sp®ci yqupsunehatun.

Depuis octobre 2015, le groupe Courrier Cadres a rejoint le groupe Revue Fiduciaire.
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Nos marques media : emploi, formation,

carriere et franchise
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Codres

Frané¢hise

Magazine édité a | 6 or ipgqri n eNos journalistes spécialisés
| 6 A p(A&ssociation pour | 6 e mp | apportent chaque mois des

des cadres). Chaque mois, il pro-
pose des témoignages de grands
dirigeants, des focus sur des villes
et des pays porteurs, ainsi que
des fiches métiers et de nhombreux
conseils de la rédaction et
d 6 e x p e pours répondre aux
nouveaux défis du management

conseils aux candidats a la fran-
chise comme aux entrepreneurs
désirant construire un réseau.
Vie des enseignes, aspects
juridiques, témoignages, conseils
pratiques et points de vue
d 6 e x pcempossent le magazine
pour apporter tous les éléments

etdumondede | 6 entr epr i sr&cessairesaun dévelop- pement
en réseau réussi.

Ventedirect ‘

magazine

: S 6 adr aux semndeurs (et futurs
les demandeurs d 0 e mpet les vendeurs ! ) et aux entrepreneurs
personnes en reconversion. qui veulent créer dans ce
Sa mission est d 6 a p p alest e rdomaine. Actualité juridique, vie du
solutions concrétes sous forme secteur et conseils pratiques pour
doéi nt e dev présemttions de bien abor- der les ventes sont
secteurs, de métiers ou de régions distillés au fil des articles ou des
a la recherche de candidats. experts reconnus, entreprises et
distributeurs eux- mémes y trouvent
leur place.

Les elés d'un novvean départ

REBONDIR

20 ans déja que Rebondir épaule

Le nouvel

entrepreneur

llIs sont de plus en plus
nombreux ces Francais qui
révent de créer leur entreprise.
A tous ces porteurs de projets,
g u 6enlsasient encore au stade
de la réflexion ou aux prémices de
leur nouvelle activité, Le Nouvel
Entrepreneur apporte les conseils
nécessaires pour concrétiser et
réussir dans leur projet.
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LE MENSUEL DE VOTRE REUSSITE EN FRANCHISE

LE SEUL MENSUEL DE VOTRE REUSSITE EN FRANCHISE

oy La rédaction apporte chaque mois une manne de conseils aux candidats a la franchise pour les aider a
L'officielde'ahis faire les bons choix (enquétes, focus sectoriels et régionaux, analyses pointues ddensei gnes,
C témoignages, etc.). Les jeunes franchisés y trouveront également les réponses aux questions g u 6sel s
posent pour créer et développer leurs activités.

Beau temps pour
L'IMMOBILIER

" Franchise

Unique magazine mensuel sur la Franchise

Il permet de comprendre la franchise et de pouvoir
2 HORS SERIES ANNUELS avoir une vision globale pour faire les bons choix

1 ANNUAIRE +1 GUIDE : :
La presse franchise (39 %) et internet (31 %) sont les deux

sourcesd 6i nf or mati ons cgndidanci pal es du

e

INFORMATIONS : DESCRIPTIF:
UN TREMPLIN Vi y Tirage : mensuel 35 000 ex / Hors Série 70 000 ex y Actualité de la Franchise
LA FRANCHISIRE™T" = y Audience : 75000 y Un secteur décrypté
o . i e yPrésenc;e sur + de 20 salons en France : yDesconseilsd 6experts

1 “““‘“' “““ Franchise expo, Eorum ,franchlse Lyon, Des opportunités en région
| - Top franchise méditerranée y PP 9
“a“n\'“se Salon des entrepreneurs y Une sélectiond 6 ensei gne
f o, — Y y Périodicité : mensuel y Témoignage
=i S . R v Cible : cadres en reconversion, candidats

franchise, porteurs de projets
y Diffusion : Kiosques, abonnements, salons
y Forte implantation dans les gares et aéroports
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—Mditorial 2017deL 0 Of fde @mFrarichise

Date Enquéte Marché
Zeurrof Les franchises pas
Février cheres Fleurs
Les étapes pour
Mars devenir Burgers
franchisé
GUIDE
Avril Financer sa franchise Club de sport
Mai Les franchises pour Ameublement ,
travailler seul electro-ménager
. Les débuts du . AP
Juin franchisé Thé-café-épicerie fine
JUIIJet La franchise en couple Jouets-Loisirs
Aot
Changer de
Septembre vie pour la Supermarchés
franchise
Quelle
franchise
Octobre s el Centre autos
profil ?
Pourquoi sont- Service & la
Novembre ils devenus ersonne
franchisés ? P
Décembre Reprise doent rFermations e
ANNUAIRE

LT0C
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Opportunité en région Se lancer avec

Ouvrir a Paris 30-50 Ku

Bourgogne 150-200 Ku

Guide 2017 : 50 conseils pratiques pour se lancer en Franchise

Bordeaux 20-30Ku
Montpellier 50-100 Ku
Rhéne-Alpes moins de 5K
Centre 100-150 Ku
Lille 10-20Ku
Marseille 200-500 Ku
Bretagne Plus de 300 KU
Toulouse 5-10Kd

Annuaire 2018 : Qui fait quoi en Francise

En pratique Salons

Augmenter le trafic de son point

Salon des Entrepreneurs de Paris
de vente

Reporting comment
¢a marche?

Franchise expo,
Sandwich etsnack show

Tous les salons 2017
Franchise expo, Salon

Les visites de | d6ani omlt@bmtrepri se
Aquitaine
Le service aprés-vente
Les instances de dialogue dans le S EES
. Entrepreneurs de
réseau
Lyon

Bien gérer ses stocks

Définir ou appliquer les prix de

Créer Lille, micro Entreprises
vente

Forum franchise Lyon, Top franchise
Marseille,
Salondel 6 ent delpr i s e
Rochelle JRCE de Rennes,
Parcours France Planet PME,
Equip Auto

Faire les vitrines

Salon des Entrepreneurs de
Nantes Sempy Toulouse, Salon
des services a laPersonne

Constituer une équipe de choc

Développer une stratégie digitale

Tous les salons 2018
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Tarifs : magazines Di usion : 0Bens

ex Hors Série ; 70 000 ex

Page Double Page
Mensuel Hors Séries Mensuel Hors Séries
STANDARD
Page standard 3800 4700 Double Page standard 6900 8500
PREMIUM
C4 5900 7200 Doubled 6 ouver t uB@o0 9800
C2/ C3/Contexte 4700 5700 Contexte rédactionnel 7200 8800
Face Edito / Sommaire 4500 5300
AUTRES FORMATS
1/2 page 2500 3200
T Opération spéciale : exemple macaron, bandeau, cavalier, nous consulter
GUIDE ™ . .
. “e Formats et contraintes technlques
“a“““‘se Double page Pleine page 1/2 page 1/2
o L 400 x H267 L 200 x H 267 L 168 x H112 page
e 1\/’4 + 5 mm derogne +5mm hauteur
g derogne L 82x
H230
Fichier PDF haute définiton3 00 DPI , 280 % dobéermCMiNage max, coul eur s

(RVB non accepté)

Ne pas positionner le texte a moins de 10 mm des traits de coupe et prévoir

5 mm de rogne sur les annonces en pleine page.

Mettre les traits de coupe au formatdel 6 annonce.

Eléments technigues a envoyer aJ-10parmailat r ayc @courri ercadres.com
Tél.: 01 84 16 56 80
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—M: abonnement candidatqu al i y ®
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Grace a notre outil de Matching

intéressées par lafranchise,
NOUS pouvons vous mettre en relation
avec votre futur franchisé!

ABONNEMENT WEB :

entre les franchiseurs et les personnes

y Envoi de contacts qualifiés

ABONNEMENT WEB PREMIUM :

990 UHT 6 mois

1590 GHT 1 an

y Envoi de contacts qualifiés
y Display
y Native advertising

- Votre fiche réseau offerte sur | 6 o nagruaré du site . .
del 6 o de lafranchise pour étre bien référencé y Mise en avant logo site et newsletters

1990 UHT 6 mois

2990 UHT 1 an

Nous qualifions le profil de chaque candidat par
téléphone, afin de vous fournir un futur franchisé
qui réponds exactement a vos besoins !
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